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さまざまな社会的課題に対して、ビジネスの手法で

解決するお手伝いをしています。

8/28 SB入門講座

date: 2013.08.28 開催

今年度第2回目となるSB入門講座を行いました。
会場は6月の入門講座でもお世話になった株式会社カスタネットの「町家サロン」。
町家サロンの畳に皆で座り、町家の良さを存分に味わいながら、SBに関して学び、議論します。 

冒頭に株式会社カスタネットの植木社長より「町家サロン」のご紹介。
現在、この町家サロンでは「ソーシャルビジネス町家塾」も実践されており、京都のSBの中心的役割を担っています。 

それではいよいよ講演に。
講師は株式会社福市 代表取締役 高津玉枝さん。
高津さんには自身のこれまでの経験から 「ソーシャルビジネス(以下SB)が生み出すビジネスチャンス」というテーマ
でご講演頂きました。 

高津さんは、90年代後半、マーケティングの仕事に携わる中で、安い商品の売り場を作ること、安い商品ばかり消費
されることに疑問を感じ始めていました。そんな中で、フェアトレードという概念に出会い、2006年に株式会社福市を
設立、本格的にフェアトレード事業をスタートしました。 

高津さんは、フェアトレードを事業として展開する上で心がけていることを３つ訴えられています。 

１つ目は「自らの五感で現場を体感する」こと。
インターネットやスマートフォンによって、情報の流動性が高まっている今日、私たちは簡単に情報を獲得することが
できるようになっています。
それら情報も確かに大切であるが、リアルに起こっていることを「自分の目で確かめること」「体感していくこと」で
見えてくるものが変わってくるといいます。 

途上国で起こっている出来事の背景に存在する事実を把握するべく、自らその地へ足を運びこと。
そして、現場の文化や歴史、その土地のコミュニティを把握し、その地の現象を生み出す根元を自ら確かめることで、
自らの出来ることが分かってくると強調されていました。 

２つ目は、「モノのストーリーを共感して頂く」こと。
フェアトレードの商品は物流課題が常々存在するため、割高であることが多い。
その中で、フェアトレードを事業として成り立たせるためには、自らが五感で体感したモノの背景事実をストーリー
として説明し、そのストーリーに共感していただくことが大切となるといいます。

高津さんは、前職での経験を活かし、商品を見せたときのマーケティング調査を行ったところ、商品をストーリーで売
ること、その背景の事実を揃え見せていくことが、一つのチャンスを掴むことができることを事実として確かめている
ことも強調されていました。 

最後に、社会的な課題に接点を持つことで人は変わってくること、そして、社会を変えるとの思いを実現するためには、
来るチャンスに備え準備しておくことを訴えられていました。 

告知・イベント報告など 最新情報

新しいホームページが出来まし
た。

『これからの消費や暮らしを考え
るイベント』を募集します。

10/20（火）井上英之アドバイ
ザーによる勉強会

9/17（木）,18（金） 社会（化）
見学（宿泊）

8/31（月）社会（化）見学のご案
内 ＜パタゴニア日本支社＞
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次回の入門講座は11月27日(水)開催です。
皆様のご参加を心よりお待ちしております。→http://www.kyoto-sb.com/20131127-278.html

イベント名 SB入門講座

内容 SBの専門家からSBの基本を短時間で学ぶことが出来るセミナー

講師 株式会社福市 代表取締役 高津 玉枝氏

対象
中小企業経営者、新規事業開発担当者、
ソーシャルビジネス事業者やソーシャルビジネスに興味がある方

開催日時 8月28日（水） 18:00～20:00

会場

株式会社カスタネット 
『カスタネット町家サロン ～ソーシャルビジネス交流館 京・四条大宮～』 
 (京都市下京区岩上通り綾小路下ル雁金町４０１)

地図：SB入門講座会場地図(カスタネット町家サロン)

参加費 無料

定員 30名（事前申込み、先着順）

お申し込み期限 8月26日（月） ※定員を超える場合は先着順とさせていただきます。

お申し込み方法 以下のフォームよりお申し込みください。
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〒600-8813 京都市下京区中堂寺南町134番地
 TEL : 075-315-3625 (代) / FAX : 075-315-3614

ホーム / 京都市におけるソーシャルビジネスの取組 / イベント情報 / 告知・イベント報告など /
運営事業者・お問い合わせ / リンク集 / プライバシーポリシー
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